2

Support for Improvement in Governance and Management

A joint initiative of the OECD and the EU, principally financed by the EU

SIGMA - Sprijin pentru imbunatatirea guvernarii si a managementului

Sinteza 9

lanuarie 2011

Achizitii publice

Evaluarea ofertelor si atribuirea
contractulul

CONTINUT

* Principiile cheie care guverneaza procesul de evaluare a ofertelor

» Cum functioneaza o comisie de evaluare?

* Cum evalueaza comisia de evaluare ofertele?
» Procesul de clarificare
* Alegerea celei mai bune oferte in baza celui mai scazut pret

» Alegerea celei mai bune oferte in baza criteriului celei mai avantajoasa oferte din punct de
vedere economic (MEAT)

EUROPEAN
COMMISSION

@)

BETTER ROLICIES
FOR BETTER LVES

www.sigmaweb.org

This document has been produced with the financial assistance of the European Union. The views expressed herein
can in no way be taken to reflect the official opinion of the European Union, and do not necessarily reflect the views
of the OECD and its member countries or of beneficiary countries participating in the SIGMA programme.


http://www.sigmaweb.org/

__

Evaluarea ofertelor constituie o etapa a procesului de achizitie, in timpul careia autori-
tatea contractanta identifica care din ofertele ce satisfac cerintele stabilite este cea mai
buna in raport cu criteriul de atribuire pre-anuntat, fie oferta cu cel mai scazut pret sau
cea mai avantajoasa din punct de vedere economic. Contractul se atribuie ofertantului
calificat a carui oferta a fost stabilita ca avand cel mai scazut pret sau ca fiind cea mai
avantajoasa din punct de vedere economic.

In cazul procedurii deschise, operatorii economici vor trebui sa prezinte concomitent
atat informatiile pentru etapa de selectare, cét si ofertele lor. Procesul de evaluare va fi
compus, prin urmare, din doua etape. Autoritatea contractanta va evalua, in primul
rand, informatia prezentata pentru etapa de selectare cu scopul de a asigura ca opera-
torii economici sint calificati in mod corespunzator si, ulterior, va purcede la evaluarea
ofertelor primite de la operatorii economici calificati in mod corespunzétor. In cazul in
care se aplica procedura restransa, dialogul competitiv sau procedura de negociere cu
publicarea prealabild a unui anunt de participare, atunci etapa de selectare si cea de
evaluare a ofertelor vor fi desfasurate ca doua procese separate.

Evaluarea ofertelor trebuie sa fie efectuata de catre o comisie de evaluate competenta
si in conformitate cu principiile generale de drept si cele enuntate in Tratat ale trata-
mentului egal, nediscriminarii si transparentei. Confidentialitatea informatiilor obtinute
de catre partile implicate in procesul de evaluare trebuie sa fie garantata.

Directiva stabileste criteriul in baza carui vor fi atribuite contractele si specifica, de
asemenea, ca atribuirea contractelor trebuie sa aiba loc dupa finalizarea selectarii ope-
ratorilor economici. Directiva nu contine reguli specifice privind modalitatea de structu-
rare a procesului de evaluare a ofertelor sau organizarea si responsabilitatile comisiei
de evaluare. Reglementarea acestor aspecte este lasata la discretia Statelor Membre
ale UE.

Aceasta sinteza privind achizitiile publice ofera o ghidare generala si exemple de bune
practici in procesul de evaluare a ofertelor.

Care principii cheie guverneaza procesul de evaluare a ofertelor?

e Nediscriminarea: Acest principiu prevazut de Tratat inseamna ca, orice dis-
criminare a ofertantilor pe motiv de nationalitate este interzisa si ca ofertantii din
alte state membre nu trebuie sa fie discriminati in favoarea ofertantilor nationali.

e Tratament egal: Acest principiu general de drept inseamna ca toate ofertele
prezentate pana la expirarea termenului limita stabilit trebuie sa fie tratate in
mod echitabil. Ele trebuie evaluate in baza acelorasi clauze, conditii si cerinte
stabilite in documentatia de licitatie si prin aplicarea aceluiasi criteriu de atribui-
re preanuntat.

e Transparenta: Acest principiu general de drept inseamna ca trebuie pastrate
inregistrarile scrise detaliate (In mod obisnuit sub forma de rapoarte si procese
verbale ale sedintelor) ale tuturor actiunilor intreprinse de catre comisia de eva-
luare. Toate deciziile adoptate trebuie sa fie justificate si documentate in mod
suficient. n acest fel, poate fi prevenit orice comportament discriminatoriu si, in
caz contrar, poate fi ulterior monitorizat.

o Confidentialitate: Spre deosebire de deschiderea unei licitatii publice, procesul
de evaluare a ofertelor trebuie sa fie derulat in camera si trebuie sa fie confi-
dential. Pe parcursul procesului de evaluare, ofertele trebuie sa ramana la se-
diul autoritatii contractante si sa fie pastrate intr-un loc securizat si incuiat,
atunci cand nu sint examinate de catre comisia de evaluare. Aceasta garantie

SIGMA >



este recomandata in scopul evitarii oricarei scurgeri de informatii. Informatia
privind procesul de evaluare a ofertelor si recomandarea privind atribuirea con-
tractului nu trebuie sa fie divulgata ofertantilor sau oricarei alte persoane, care
nu este vizatd Th mod oficial de acest proces, pana cand informatia referitoare
la atribuirea contractului este comunicata tuturor ofertantilor.

Cum opereaza o comisie de evaluare?

Procesul de evaluare a ofertelor este derulat, in mod traditional, de catre o comisie
competenta. De obicei, este desemnat un presedinte care sa conduca, coordoneze,
ghideze si controleze procesul de evaluare a ofertelor. Presedintele este responsabil,
printre altele, sa asigure ca procesul de evaluare a ofertelor este derulat in conformita-
te cu principiile generale de drept si cele prevazute de Tratat, precum si cu cerintele
locale. Secretarul comisiei de evaluare, fara a avea in mod normal puteri de vot, este
desemnat frecvent cu scopul de a oferi sprijin presedintelui, de a realiza sarcini admi-
nistrative aferente procesului de evaluare si de a intocmi procese verbale pentru fieca-
re sedinta.

Modul in care membrii comisiei de evaluare opereaza — spre exemplu fie ca ei evalu-
eaza ofertele in mod independent sau impreund - depinde de legislatia sau practica
locala.

n principiu, comisia de evaluare detine, in mod obisnuit si exclusiv, mandatul de a
identifica cea mai buna oferta si de formula o recomandare autoritatii contractante cu
privire la atribuirea contractului.

Note privind bunele practici

Este o practica buna pentru toti membrii comisiei de evaluare, inclusiv presedin-
tele si secretarul, de a semna o declaratie de impartialitate si confidentialitate sau
oricare alta declaratie similara inainte de demararea evaluarii ofertelor.

Prin semnarea unei astfel de declaratii, fiecare membru al comisiei de evaluare:

- declara in mod explicit ca el/ea nu este asociat in niciun fel vreunuia dintre
ofertantii (sau sub-contractorilor lor propusi, etc.) care au prezentat o ofert3;

- se angajeaza in mod explicit sa nu divulge niciun fel de informatii obtinute
in cursul procesului de evaluare a ofertelor ofertantilor sau altor persoane
care nu sint implicate in mod oficial in procesul de evaluare.

Pregatire si planificare: Activitatea de pregatire si planificare prealabila constituie o
etapa importanta pentru derularea la timp si in mod adecvat a procesului de evaluare.
Se recomanda ca comisia de evaluare sa se intruneasca intr-o sedinta preparatorie/de
planificare inaintea primirii ofertelor pentru a asigura ca toti membrii comisiei inteleg
etapele de derulare a procesului, modalitatea de aplicare a criteriilor, responsabilitatile
care le revin, calendarul procesului si sa adopte de comun un plan de lucru care sa in-
clude planificarea sedintelor comisiei.
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Procesul de evaluare a ofertelor: Procesul de evaluare cuprinde doua etape cheie:
(1) primirea si deschiderea ofertelor, si (2) evaluarea ofertelor — care, in mod normal,
are ca si rezultat formularea recomandarii de catre comisia de evaluare privind atribui-
rea contractului autoritatii contractante.

Primirea si deschiderea: Dupa receptionarea ofertelor, autoritatea contractanta trebu-
ie sa le inregistreze si este o practicd comuna de a inregistra numele ofertantilor, pre-
cum si data si timpul exact de receptionare a ofertelor. Rezumatul ofertelor primite este
ulterior anexat la raportul privind deschiderea ofertelor.

Plicurile cu ofertele primite trebuie sa& ramana sigilate si sa fie pastrate intr-o incapere
securizata si incuiata pana la deschiderea lor, precum si ulterior pana la atribuirea con-
tractului.

Ofertele prezentate dupa expirarea termenului limita sint, in mod obisnuit, respinse si
inapoiate ofertantilor in cauza fara a fi deschise, daca legislatia nationald nu contine
prevederi diferite in acest sens.

Deschiderea ofertelor poate sa fie publica sau nepublica:

- deschiderea publica a ofertelor— Ofertele sint deschise in public in prezenta
persoanelor autorizate la timpul si locul stabilite de autoritatea contractanta. In
cazul procedurii deschise, persoanele autorizate care trebuie sa fie prezente la
deschiderea ofertelor, timpul si locul desfasurarii unei astfel de deschideri trebu-
ie sa fie specificate in anuntul de participare la procedura de atribuire a contrac-
tului.

- deschiderea nepublica a ofertelor— Ofertele sint deschise in camera numai in
prezenta membrilor comisiei de evaluare.

Procesul de deschidere a ofertelor trebuie sa fie inregistrat si orice actiune intreprinsa
trebuie sa fie inclusa in acest raport.

Cum evalueaza comisia de evaluare ofertele?

Comisia de evaluare are obligatia sa asigure ca ofertele receptionate sint complete si
satisfac toate cerintele stabilite de céatre autoritatea contractantd in documentatia de
licitatie. Comisia de evaluare poate aplica criteriul de atribuire anuntat (fie criteriul celui
mai scazut pret sau criteriul celei mai avantajoase oferte din punct de vedere economic
MEAT) la evaluarea ofertelor.

Comisia de evaluare va desfasura de obicei urmatoarele activitati:
o \Verificarea respectarii cerintelor formale
o Verificarea respectarii cerintelor tehnice si de fond
e Alegerea celei mai bune oferte in functie de criteriile de atribuire anuntate: fie
criteriul celui mai scazut pret sau criteriul celei mai avantajoase oferte din punct
de vedere economic MEAT
e Formularea recomandarii privind atribuirea contractului

Verificare respectarii cerintelor formale: Verificarea respectarii cerintelor formale
consta in determinarea ofertelor care corespund cerintelor si formalitatilor procedurale
specificate de autoritatea contractantd in documentele de licitatie. Aceste cerinte pro-
cedurale ar putea include, spre exemplu, prezentarea ofertelor in limba specificata, fi-
ind Tnsotite de numarul corect de copii si de toate documente solicitate.
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Note privind bunele practici

Este o practica buna de a specifica in termeni clari in documentele de licitatie ce-
rintele si formalitatile procedurale cu caracter obligatoriu si cele neobligatorii. O
lista de verificare a conformitatii cu cerintele/formalitatile procedurale poate fi, de
asemenea, inclusa in documentele de licitatie, care urmeaza sa fie utilizata ulte-
rior de catre comisia de evaluare in timpul verificarii respectarii cerintelor formale.

Aceasta practica buna sporeste securitatea juridica, reduce numarul ofertelor ca-
re nu corespund cerintelor si formalitatilor procedurale specificate in documentele
de licitatie, si faciliteaza procesul de evaluare a ofertelor.

Verificarea respectarii cerintelor tehnice si de fond: Verificarea respectarii cerinte-
lor tehnice si de fond consta in identificarea ofertelor care corespund:
- specificatiilor
- conditiilor prevazute de contract si altor cerinte fundamentale de fond (spre
exemplu, valuta utilizata)

Nerespectarea cerintelor fundamentale: nerespectarea cerintelor procedurale, spe-
cificatiilor si altor cerinte fundamentale de fond trebuie, ca regula generala, sa conduca
la respingerea ofertelor necorespunzatoare. Acceptarea ofertelor care nu respecta ast-
fel de cerinte vine Tn contradictie cu principiul tratamentului egal.

Cateva exemple de nerespectare a cerintelor fundamentale

e Oferirea unei date de livrare care depaseste termenul limita maxim obliga-
toriu de livrare specificata in documentele de licitatie

e Refuzul de a indeplini responsabilitati si obligatii importante atribuite in do-
cumentele de licitatie (spre exemplu, garantile de buna executare si
acoperire a asigurarii)

e Prezentarea unor oferte partiale prin oferirea, spre exemplu, numai a unor
produse selectate sau numai a unei cantitati partiale a unui produs speci-
fic sau numai a unei parti de lucrari sau servicii solicitate, in cazul in care
documentele de licitatie nu permit aceasta

Motivele respingerii unei oferte pentru nerespectarea specificatiilor sau a altor cerinte
fundamentale de fond trebuie sa fie explicate in mod clar si exhaustiv si documentate
n raportul de evaluare.

Nerespectarea cerintelor nefundamentale: Tn termeni generali, nerespectarea cerin-
telor si formalitatilor procedurale nefundamentale sau a altor cerinte de fond ne-
fundamentale nu ar constitui un motiv pentru respingerea unei oferte, dar ar conduce in
schimb la formularea unei solicitari de clarificare.

Exemple de nerespectare a cerintelor nefundamentale

o Oferta este prezentata intr-un numar insuficient de copii decét cel solicitat
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e Pretul ofertat este citat in corone daneze (DKK) in loc de euro (EUR), asa
cum a fost specificat in documentatia de licitatie.

Tn principiu, corectarea ofertelor necorespunzatoare in astfel de cazuri nu ar conduce
la vreun abuz. Din contra, ar fi ineficient pentru o autoritate contractanta si ar contrave-
ni principiului achizitiei eficace de a respinge o oferta avantajoasa numai pentru motivul
ca aceasta nu ar fi satisfacut unele specificatii minore sau alte cerinte de fond minore.

Atunci cand ofertantului i se permite, ca urmare a unei solicitari de clarificare, sa-si
ajusteze oferta, aceasta corectare trebuie sa fie facuta in conformitate cu principiul tra-
tamentului egal. Prin urmare, oricare ofertant care nu reuseste sa respecte aceiasi ce-
rinta sau alte specificatii nefundamentale sau cerinte de fond nefundamentale trebuie
sa fie tratat in mod echitabil si trebuie, de asemenea, sa beneficieze de posibilitatea de
a-si ajusta oferta in mod corespunzator.

Note privind procesul de clarificare

Comisia de evaluare poate, la propria discretie si in orice etapa a procesului de evalua-
re a ofertelor, sa solicite ofertantilor furnizarea clarificarilor cu privire la ofertele prezen-
tate.

Cateva exemple cand solicitarile de clarificare pot fi necesare

e In cazul in care oferta contine informatii incompatibile sau contradictorii pri-
vind un aspect specific al ofertei

e In cazul in care oferta nu descrie in termeni clari ce oferé

e In cazul in care oferta contine erori sau omisiuni minore

e In cazul in care oferta nu respecté cerinte nefundamentale de forma si/sau
de fond enuntate in documentatia de licitatie

Conform principiului tratamentului echitabil, nicio modificare substantiala a ofertelor nu
poate fi solicitata sau acceptata prin intermediul solicitarilor de clarificare. Prin urmare,
solicitarile de clarificare nu pot, spre exemplu:
- permite ajustarea unei oferte necorespunzatoare la specificatile fundamentale
obligatorii;
- permite modificarea pretului ofertat (cu exceptia corectarii erorilor aritmetice
depistate in procesul de evaluare a ofertelor).

Cateva aspecte importante de care trebuie sa se tina cont:

- Solicitarile de clarificare nu implica negocieri.

- Orice solicitare de clarificare si raspunsul la aceasta trebuie formulate in scris.

- Comisia de evaluare trebuie sa aprobe de comun orice solicitare de clarificare
Tnainte ca aceasta sa fie trimisa ofertantului vizat.

- Solicitarea de clarificare aprobata trebuie trimisa ofertantului exclusiv prin in-
termediul presedintelui comisiei de evaluare. Membrilor comisiei de evaluare nu
li se permite sa contacteze ofertantii in mod direct pentru a obtine clarificari pri-
vind ofertele acestora.
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- Schimbul corespondentei de clarificare trebuie rezumat in mod detaliat in rapor-
tul de evaluare, fiind insotit de o mentiune clara daca raspunsurile primite au
fost satisfacatoare pentru comisia de evaluare, si in caz contrar, de ce nu au
fost satisfacatoare. Pentru scopul transparentei, schimbul de corespondenta
trebuie sa fie, de asemenea, anexat la raportul de evaluare.

- Orice clarificare prezentata de catre ofertant cu privire la oferta sa nu trebuie sa
fie luata in considerare daca nu a fost facuta ca raspuns la o solicitare formula-
ta de comisie de evaluare.

Alegerea celei mai bune oferte in baza celui mai scazut pret

in cazul in care criteriul de atribuire aplicat este pretul cel mai scdzut, ofertele prezen-
tate de catre ofertantii calificati care:

- indeplinesc cerintele si formalitatile procedurale stabilite si

- Indeplinesc specificatiile si alte cerinte de fond stabilite
sint comparate pe baza preturilor ofertate.

Cateva aspecte importante de care trebuie sa se tina cont inainte de compararea pre-
turilor ofertate:

e Preturilor ofertate trebuie sa includa toate elementele de pret in conformitate cu
cerintele specificate in documentele de licitatie.

e Orice eroare aritmetica trebuie sa fie corectata si inregistrata.

e Orice reducere de pret trebuie sa fie aplicata.

e Ofertele care par a fi anormal de scazute trebuie sa fie examinate in mod riguros.

Alegerea celei mai bune oferte in baza criteriului MEAT

Tn cazul in care criteriul de atribuire aplicat este oferta cea mai avantajoasa din punct
de vedere economic (MEAT), ofertele prezentate de catre ofertantii calificati si selectati
care:

- indeplinesc cerintele si formalitati procedurale stabilite si

- Indeplinesc specificatiile obligatorii stabilite si alte cerinte de fond obligatorii
vor fi evaluate prin aplicarea criteriilor specifice anuntate si ponderarii lor relative. In
cazul in care o metodologie de evaluare detaliata a fost enuntata in documentele de
licitatie, aceasta trebuie sa fie respectata.

Cateva aspecte importante de care trebuie sa se tina cont:

e Criteriile si ponderarile anuntate in prealabil, orice sub-criteriu si ponderarile anun-
tate, precum si orice metodologie de evaluare pre-anuntata nu pot fi modificate sau
anulate Tn timpul procesului de evaluare a ofertelor. Orice criteriu si metodologie trebu-
ie sa fie aplicate fara schimbari.

e Pentru a obtine o evaluare care sa aiba sens, membrii comisiei de evaluare trebuie
sa adopte o abordare consecventa la punctarea ofertelor si acelasi principiu de puncta-
re trebuie sa fie utilizat.

e Tnainte de evaluarea si punctarea aspectelor financiare ale ofertelor, comisia de
evaluare trebuie:

O sa asigure ca toate costurile sint incluse;

O sa corecteze erorile aritmetice;

0 sa aplice orice reducere de pret;
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0 sa investigheze orice oferta care pare sa fie anormal de scazuta

o Grilele/matricele de evaluare trebuie sa fie utilizate pentru punctarea ofertelor. Pen-
tru scopul transparentei, aceste grile/matrice trebuie sa fie ulterior anexate la raportul
de evaluare.

Sedinta de moderare a comisiei de evaluare: Sedinta de moderare este de obicei
organizata dupa ce toti membrii comisiei de evaluare au finalizat examinarea si puncta-
rea independenta a ofertelor, in cazul in care se adopta aceasta abordare.

In timpul sedintei de moderare, membrii comisiei vor examina punctajul si comentariile
oferite de catre fiecare membru al comisiei de evaluare cu scopul de a stabili clasa-
mentul ofertelor evaluate si de a adopta recomandarea privind atribuirea contractului
care va fi inclusa in raportul de evaluare.

In eventualitatea unor diferente semnificative de punctaj oferit de membrii comisiei de
evaluare, trebuie sa se convina in prealabil asupra unui mecanism de redresare a
acestei probleme. Un astfel de mecanism, in conformitate cu legislatia nationala, ar
putea include, spre exemplu, solicitarea de clarificari de la ofertanti sau angajarea unui
expert pentru a oferi consultanta. n acest caz, ar trebui de organizat mai mult decat o
singura sedinta de moderare.

Comisia de evaluare poate utiliza, de asemenea, sedinta de moderare pentru a exami-
na alte chestiuni precum; evaluarea variantelor, actiunile care trebuie intreprinse atunci
cand numai o singura oferta sau o oferta admisibila este primita, modalitatea de abor-
dare a ofertelor anormal de scazute sau ce trebuie de intreprins daca exista mai multe
oferte cu acelasi punctaj.

Recomandarea de atribuire a contractului: Comisia de evaluare detine, in mod
obisnuit, mandatul de a formula o recomandare catre autoritatea contractanta cu privire
la atribuirea contractului, si nu de a adopta decizia finala de atribuire. Cu toate acestea,
acest aranjament depinde de prevederile legislatiei nationale. Recomandarea privind
atribuirea contractului este inclusa in linii generale in raportul de evaluare.

Raportul de evaluare: Recomandarea privind atribuirea contractului este inclusa in
raportul de evaluare, care este pregatit, in mod obisnuit, de presedintele comisiei de
evaluare cu sprijinul secretarului si membrilor comisiei.

Informatii care trebuie s fie incluse in raportul de evaluare: in termeni generali,
raportul de evaluare trebuie sa confirme componenta comisiei, sa descrie contractul
care constituie obiectul procesului de evaluare, sa confirme recomandarea comisiei Si
numele ofertantului propus si ofertantilor care nu au avut succes. Raportul trebuie sa
rezume in termeni clari activitatile desfasurate de catre comisia de evaluare in cursul
procesului de evaluare a ofertelor si sa ofere o analiza clara si detaliata a acestor acti-
vitati si rezultatelor lor. Orice recomandare formulata trebuie sa fie insotita de o justifi-
care clara.

Raportul de evaluare trebuie sa contina toate documentele elaborate de catre comisia
de evaluare n procesul de executare a sarcinilor sale.
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Recomandarea sau obligatia de a anula procesul de licitatie — Exista mai
multe situatii cAnd comisia de evaluare nu poate formula o recomandare privind
atribuirea unui contract. Legislatia nationala poate specifica, de asemenea, moti-
vele anularii obligatorii. Exemple de astfel de situatii includ:

Nu a fost receptionata nicio oferta;

Niciuna din ofertele primite nu a fost evaluata ca fiind corespunzatoare;

Toate ofertele admisibile au depasit bugetul disponibil;

- Niciuna din oferte (in cazul utilizarii licitatiei deschise) nu satisface criteriile
de selectare stabilite;

Circumstantele contractului au fost modificate in mod fundamental,

Au avut loc neregularitati in procesul de evaluare a ofertelor.

In acest caz, procesul de evaluare recomanda, in raportul de evaluare, anularea
procesului de licitatie sau stabileste motivele obligatorii pentru anulare. Ulterior,
este la discretia autoritatii contractante de a decide, in functie de circumstantele
cazului si legislatia nationala aplicabila, asupra modalitatii de procedare (spre
exemplu, prin angajarea intr-o procedura negociata sau republicarea anuntului
privind procesul de licitatie).

Aprobarea atribuirii: Presedintele comisiei de evaluare este cel care, Tn mod obisnu-
it, transmite raportul de evaluare spre aprobarea autoritatii contractante. Se intampla
frecvent ca raportul de evaluare sa fie furnizat ofiterului autorizat care este responsabil
pentru:

o verificarea ca procesul de evaluare a ofertelor sa fie derulat in mod adecvat si
prin solicitarea de clarificari sau probe aditionale;

e asigurarea ca recomandarea privind atribuirea contractului sa fie rezonabila si
corecta; si

e adoptarea deciziei finale de atribuire sau formularea recomandarii finale.
Cel mai important pentru ofiterul autorizat este sa cunoasca regulile aplicabile procesu-
lui de evaluare a ofertelor si, in termeni mai generali, regulile aplicabile procesului de
achizitii publice.
Atribuirea contractului: Dupa aprobarea atribuirii contractului, autoritatea contractan-
ta notifica ofertantul castigator in scris ca oferta lui a fost acceptata pentru atribuirea
contractului.

Perioada obligatorie suspensiva: Autoritatea contractanta trebuie sa notifice toti ofer-
tantii si candidatii despre decizia de atribuire a contractului inainte de a incheia con-
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tractul cu ofertantul castigator. Aceasta notificare este urmata de o ‘perioada obligato-
rie suspensiva. Perioada obligatorie suspensiva inseamna ca un numar minim de zile
calendaristice (care, in termeni foarte largi, poate fi fie 10 sau 15) trebuie sa treaca in-
tre comunicarea scrisa a deciziei de atribuire a contractului tuturor ofertantilor si, dupa
caz, candidatilor si incheierea contractului.

Incheierea contractului: Dupa expirarea perioadei obligatorii suspensive si cu condi-
tia ca nu a fost primita nicio contestatie, si in dependenta de legislatia nationald, autori-
tatea contractanta poate proceda la incheierea contractului, utilizdnd modelul
contractului si conditiile care au fost incluse in documentele de licitatie si acceptate de
catre ofertantul castigator in oferta sa. Autoritatea contractanta trebuie sa nu omita,
dupa caz, publicarea anuntului de atribuire a contractului in JOUE pe parcursul a 48 de
zile de la momentul atribuirii contractului.

Lectura suplimentara:

SIGMA Manualul de instruire privind achizitiile publice
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